
 

Her skriver du din åbningsbøn. Det er her du fange 
kundens interesse for dig og dit produkt. Lad være med 
at lyde som en "sælger", men tal naturligt som når du 

taler til en ven eller kollega.  

Hvis kunden kommer med 
indvending A 

Dit svar til indvending A 

Hvis kunden kommer med 
indvending B 

Dit svar til indvending B 

Hvis kunden synes det lyder 
interessant.. 

Hvordan du fører samtalen 
videre. 


