



	


Mellem

xxxxxxxxxxx Steel A/S

CVR-nr. xxxxxx
ABE HUS  Vej 17

7630 Numlinh

i det følgende kaldet agenturgiver

og
XXXXXl  XXXXX
XXXXXX
3400 Hillerød 

CVR. Nr: 


i det følgende kaldet agenten

er der dags dato indgået følgende

HANDELSAGENTKONTRAKT

på nedennævnte vilkår og bestemmelser.

 
1. GEOGRAFISK OMRÅDE

1.1. Agenten får eneret til at formidle salg af de nærmere definerede produkter i pkt. 2 indenfor detailhandlen i det geografiske område ’Øst for storebælt’ i Danmark. Aftalen omhandler alle de kunder som agenten besøger. Der er primært fokus de selvtændige butikker og eksklusive smykke/designforretninger. Desuden får agent provision af de kunder agent finder og opretter i Sverige. Såfremt produkterne skal formidles uden for detailhandlen, skal der indgås særskilt aftale med agenturgiver i hvert enkelt tilfælde. Kapitalkæder er ikke omfattet af aftalen med mindre der er truffet aftale herom særskilt. 
2. PRODUKTER – VAREMÆRKER O.L.

2.1. Aftalen omfatter samtlige agenturgiverens produkter i det til enhver tid udfærdigede katalog. Private label er ikke omfattet af aftalen.  

3. KOLLEKTION
3.1. Agenturgiver udleverer kollektioner til agenten.

3.2. Agenturgiver stiller kollektion til rådighed overfor hovedagenten mod at agenturgiver bevarer ejendomsretten til kollektionerne.
AGENTENS FORPLIGTELSER:

4. AGENTENS HOVEDVIRKE
4.1. Agenten skal under udførelsen af sit hverv varetage agenturgiverens interesser og handle loyalt og redeligt, samt i overensstemmelse med gældende lovgivning.
4.2. Agenten skal virke for størst mulig afsætning af agenturgiverens produkter under hensyn til de af agenturgiveren ved budgetlægningen årligt opstillede mål.

5. BUDGETLÆGNING – MINIMUMSSALG
5.1. Parterne fastsætter årligt inden udgangen af juni et budget, som fastlægger minimumssalget, der fremgår af bilag 1.
5.2. Budgettet godkendes af agenturgiver, hvorefter agenten er ansvarlig for budgettets overholdelse for at opretholde rettigheden til agenturet.

6. KUNDEPLEJE

6.1. Afhængig af kundens størrelse og behov skal agenten være kunden behjælpelig med at placere agenturgiverens produkter på en hensigtsmæssig og markedsmæssig korrekt måde, herunder yde bistand ved indretning af og placering af agenturgiverens produkter. 

7. BESØGSFREKVENS

7.1. Agenten er forpligtet til at besøge kunderne regelmæssigt.

8. KUNDEREKLAMATIONER
8.1. Uden særskilt aftale i den konkrete sag, er agenten ikke berettiget til at behandle, endsige tage stilling til reklamationer fra kunder. Medmindre andet konkret er aftalt, skal agenten henvise reklamerende kunder til agenturgiver. 
9. MESSEDELTAGELSE
9.1. Agenturgiveren er berettiget til i fornødent omfang at pålægge agenten at deltage i relevante messer og udstillinger. 

10. UNDERRETNINGSPLIGT
10.1. Agenten er forpligtet til med fornøden omhu og uden ugrundet ophold at forsyne agenturgiveren med oplysninger om markeds- og konkurrenceforhold indenfor det i pkt. 1 nævnte geografiske område og i særdeleshed orientere agenturgiveren uden ugrundet ophold, når der konstateres ændringer i forholdene, eller hvor der er grund til at antage, at tiltag fra konkurrenter eller offentlige indgreb vil påvirke markeds- og konkurrencesituationen. Agenten er forpligtet til, at oplyse om kommende besøg ugentligt. 
11. SAMBESØG

11.1. Agenten er pligtig til at acceptere agenturgiverens ret til efter anmodning at deltage i agentens kundebesøg. Agenturgiverens sambesøg skal dog tilrettelægges uden gene for agenten.

12. TAVSHEDSPLIGT

12.1. Agenten må hverken under samarbejdet eller efter dettes ophør uberettiget viderebringe eller benytte erhvervshemmeligheder, som agenten har fået kendskab til – eller rådighed over – ved udøvelsen af sit hverv som agent. Dette forbud mod at videregive fortrolige oplysninger vedvarer i tre år efter agenturforholdets ophør. Enhver påbegyndt krænkelse heraf, medfører erstatning på kr. 250.000,- Herunder tavshedspligt til kundekartotek, som tilhører agenturgiver. 

13. ANDRE HVERV I AFTALENS LØBETID

13.1. Agenten må ikke under sit virke for agenturgiveren, uden dennes samtykke, indgå andre agenturaftaler, ligesom agenten ikke må have direkte eller indirekte økonomiske interesser i konkurrerende virksomhed af nogen art. Agenturgiver accepterer, at agenten har følgende agenturer: 
· Xxxxx ApS
· Xxxxx Holding
Agenten har ikke indflydelse på ovennævnte virksomheders nuværende eller fremtidige produktsortiment. 


13.2. Overtrædelse af bestemmelsen i pkt. 13.1. betragtes som en væsentlig misligholdelse af agentens loyalitetspligt over for agenturgiveren, der berettiger agenturgiveren til at ophæve agenturaftalen samt i tilknytning hertil gøre agenten erstatningsansvarlig for tab som følge af de illoyale konkurrencehandlinger.
13.3. Agentens overtrædelse af bestemmelsen i pkt. 13.1. vil uanset dokumentation for tab udløse en bod til agenturgiveren svarende til ¼ af den provision, agenten har fået udbetalt i de seneste 12 måneder fra ophævelsesdatoen at regne, dog min. 250.000,00 DKK. 

14. UNDERAGENTER

14.1. Agenten er ikke berettiget til at antage underagenter, medmindre agenturgiver skriftligt accepterer dette i hvert enkelt tilfælde.
AGENTURGIVERENS PLIGTER:

15. AGENTENS ENERET
15.1. Agenturgiveren må ikke lade andre agenter eller i øvrigt andre repræsentere sig i agentens geografiske område iht. pkt. 1, for så vidt angår de i pkt. 2 definerede produkter/varemærker.
16.   AGENTURGIVERENS INFORMATIONSPLIGT
16.1. Agenturgiveren skal uden ugrundet ophold orientere agenten om enhver ordre, som agenturgiveren modtager uden om agenten i det i pkt. 1. nævnte geografiske område.

16.2. Agenturgiveren er forpligtet til at stille nødvendigt materiale vedrørende agenturgiverens produkter til rådighed for agenten i rimeligt omfang.  

AGENTENS PROVISION:

17. PROVISION

17.1. Agenten modtager provision på 15% af det fakturerede salg. 

Provisionen beregnes af nettofakturabeløbet, dvs. efter fradrag af eventuelle forsendelsesomkostninger og afgifter. 

Provision af kampagner afregnes med 5% provision.
Messedeltagelse betragtes ikke som kampagne.

17.2. Agenten er ikke berettiget til over for kunder eller andre tredjemænd at forpligte agenturgiveren eller tilsige kunder eller andre tredjemænd nogle særfordele i form af eksklusiviteter, markedsføringstilskud, indretningstilskud o.l., medmindre dette særskilt er aftalt. 

17.3. Agenten får provision på den enkelte kunde når denne er besøgt. Agenten holder løbende agenturgiver opdateret med hvilket kunder der indgår i agentens kundeporteføje. Agenten får provision af genbestillingerne fra de kunder der omfattet af kontrakten.
17.4. Agenten erhverver ret til provision, når varen er betalt. Opgørelsen over optjent provision sker månedsvis og fremsendes til agenten inden udløbet af den efterfølgende kalendermåned. Samtidig sker udbetaling af positiv provisionssaldo.
17.5. Provisionen skal dække samtlige agentens udgifter, herunder provision til  skatter og afgiver, transport, ophold, repræsentation, porto, telefon m.v.

18. TAB AF RET TIL PROVISION - IKKE ACCEPTEREDE FORRETNINGER - OPHÆVEDE AFTALER

18.1. De i pkt. 17, aftalte provisionssatser er fastsat under udtrykkelig forudsætning af, at agenturgiveren er berettiget til at afvise uden nærmere begrundelse inden 14 dage fra ordrens fremsendelse, og dermed også uden at agenturgiveren er forpligtet til at betale provision af de afviste ordrer. 
18.2. Ud over det i pkt. 18.1. anførte er agenten heller ikke berettiget til at modtage provision af ordrer, han har formidlet, men som ikke accepteres af agenturgiveren på grund af forhold, der ikke vedrører agenturgiveren, men som kan tilregnes kunden eller agenten. 

FORHOLDET TIL TREDJEMAND:

19. BETALING FRA KUNDEN

19.1. Agenten er uberettiget til at indgå særlig aftale om eller modtage betaling fra kunden, med mindre andet aftales særskilt med agenturgiver.
19.2. Såfremt der på trods af det i pkt. 19.1. anførte sker indbetaling til agenten, er denne forpligtet til omgående at videreafregne det indgåede beløb fra kunden til agenturgiveren, og agenten er således ikke berettiget til at beholde beløbet til modregning i evt. provisionstilgodehavende for den løbende måned.

KONTRAKTSPERIODEN:

20. KONTRAKTENS GYLDIGHEDSPERIODE

20.1. Kontrakten træder i kraft den 8. juni 2011 , og løber indtil den opsiges med et varsel som anført i pkt. 21.

21. OPSIGELSESVARSEL

21.1. Hver af parterne kan med et varsel på en måned for hvert påbegyndt kontraktsår opsige aftalen til udgangen af en kalendermåned. Varslet kan dog ikke overstige 6 måneder .
22. OPHØR UDEN VARSEL

22.1. Hver af parterne kan uden at iagttage opsigelsesvarslerne i pkt. 21 hæve aftalen med øjeblikkelig virkning, hvis den anden part væsentlig misligholder sine forpligtelser.
22.2. Som væsentlig misligholdelse anses foruden overtrædelse af pkt. 5, 9, 10, 11, 12, 13 og 19, en af parternes konkurs eller anmeldelse af betalingsstandsning, eller såfremt der er tale om fysiske personer, disses umyndiggørelse. Opremsningen er ikke udtømmende.

23. RETURNERING AF AGENTURGIVERENS MATERIALE
23.1. Ved kontraktens ophør er agenten pligtig til omgående at returnere det salgsmateriale og lign., som agenten er i besiddelse af.
23.2. Agenten er ikke berettiget til at tilbageholde nogen del heraf, selv om agenten måtte være af den opfattelse, at denne har et provisionstilgodehavende hos agenturgiveren.
23.3. Agenten er uberettiget til både direkte og indirekte at disponere over immaterielle rettigheder tilhørende agenturgiveren og forpligter sig til at afstå fra efter samarbejdets ophør at sælge produkter under navne eller angivelser, der er helt eller delvist forvekslelige med agenturgiverens produkter/produktnavne/varemærker. 
AFSLUTTENDE BESTEMMELSER:

24. VÆRNETING OG LOVVALG

24.1. Enhver tvistighed i anledning af denne kontrakt skal pådømmes af den domstol, i hvis retskreds agenturgiveren har sit hovedkontor.
24.2. Tvistigheder bedømmes efter dansk ret.
25. OVERDRAGELIGHED

25.1. Agenten er ikke berettiget til at overdrage rettigheder og forpligtelser i henhold til denne kontrakt uden særskilt skriftlig aftale med agenturgiveren. 

26. EVENTUELLE UGYLDIGE BESTEMMELSER
26.1. Såfremt en eller flere bestemmelser i denne kontrakt erklæres ugyldige, påvirker dette ikke gyldigheden af kontraktens øvrige bestemmelser.
27. ÆNDRINGER OG TILFØJELSER
27.1. Alle ændringer eller tilføjelser til denne kontrakt skal for at være gyldige være sket skriftligt og underskrevet af begge parter. 
         , den      





   , den      

For agentgiver:





Som agent:

______________________




_________________________

