31.juli 2014

Salgsansvarlig til start-up i telebranchen

Gar du rundt med en salger i maven — Sa har vi jobbet til dig!

Til salg af innovativt produkt indenfor teleindustrien sgger vi en erfaren, resultatorienteret og 100%
provisionslgnnet szlger.

Virksomheden er en ung og ambitigs virksomhed, hvis hovedfokus er salg af SIM kort til BtB
segmentet.

Jobbet

Du star i spidsen for salget pa baggrund af virksomhedens salgsstrategi mod erhvervssegmentet. Du
far et selvstaendigt ansvar og vil vaere en vigtig brik i udviklingen af virksomhedens salgsstrategi
fremover. Virksomheden benytter tre salgskanaler og du vil fa ansvar for to af disse:

1. Direkte-salg (ops@gende).
2. Forhandler-salg.

Geografisk vil salget veere over hele Danmark, men vores strategi har ogsa fokus pa markeder i
udlandet.

Det vil veere en klar fordel, hvis...
e Du erenihardig og kreativ selger, og har erfaring med BtB salg.
e Du har erfaring med selv at strukturere din salgsindsats og drives af at gennemfgre salg i
praksis.
e Du lader dig ikke ga pa af afvisninger.
e Duer hardt arbejdende.
e Du er selvmotiverende og kan arbejde alene.
e Du behersker dansk og engelsk.
e Erfaring fra telebranchen er et plus men ikke et krav.

Du tilbydes:
e Et spaendende, selvstaendigt og alsidigt job i et dynamisk start-up med en ambitigs
vaekststrategi.
e Lgn efter indsats (100% provisionslgnnet til at begynde med).
Mulighed for at arbejde hjemmefra (derfor er det ikke vigtigt hvor du bor i Danmark).
Fleksible arbejdstider.
Mobilabonnement samt kgrselspenge.
Du far mulighed for kommer med pa holdet som en af de fgrste, og der vil derfor pa sigt
vaere gode muligheder for at udvikle dit ansvarsomrade.
e Ingen bureaukrati, ingen lange ledelsesveje, her gives der gas og tages hurtige beslutninger.

Ansggningsfrist: Snarest



Tiltraedelse: Snarest

Ansggning: ikke ngdvendig. Sendt blot dit CV i en e-mail til: info@1dataplan.com

Du kan laese mere om virksomheden her: www.ldataplan.com
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